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14.-18.12.2020
EVENTKONZEPT

Mit der ,digitalen Bauwoche" wird eihe Plattform geschaffen, auf der Anbieter
I und Nachfrager von digitalen Tools in der Bauwirtschaft zusammenkommen.
! Denn mittlerweile wird immer mehr deutlicher, dass sich die Branche digitali-
. sieren muss. Die Bauwirtschaft sucht daher nach Lésungen, um ihre Effizienz
zu steigern, Kosten einzusparen und den Aufwand zu reduzieren. Aus diesem
Grund prasentieren 130 Anbieter eine Woche lang ganz kurz und knackig ihre
Losungen. Fur Architekten, Fachplaner, Bauunternehmer und Handwerker
stellt dies einen groRen Effizienzgewinn dar, in Kurzer Zeit einen umfassen-
den Uberblick Uber den Markt und die neuen Technologien zu erhalten.

DIGITALE BAUWOCHE-EVENTKONZEPT SEITE 02



EVENTABLAUF

Jeder Tag der ,digitalen Bauwoche" steht unter einen anderen Motto. Angeboten
werden die Themengebiete BIM, Prozess, Support, Smart und Energie. Wir
beginnen taglich mit einer Keynote zum entsprechenden Thema, gefolgt von den
Losungen der Startups. Jedes Unternehmen stellt seine Losung in einem 7-minuti-
gen Pitch kurz vor. Wahrend des Vortrags konnen Uber einen Button nahere

Informationen angefordert oder ein Beratungstermin vereinbart werden.

MEHRWERT ALS SPEAKER /STARTUP

Der Speaker prasentiert sich durch die Beteiligung an der ,Digitalen Bauwoche" in
einem sehr innovativen Umfeld und generiert Sichtbarkeit bei potentiellen Kun-
den. Wir rechnen mit rund 1.200 Besuchern, die ein hohes Interesse an digitalen
Produkten und Lésungen haben und als potentielle Kunden in Frage kommen.
Uber Informationsanforderung und Beratungstermin-Vereinbarungen kénnen
direkte Leads gewonnen werden.

Zusatzlich besteht die Moglichkeit, kostenlos eigene Kunden fur die Veranstaltung
einzuladen. Wir bieten jedem eurer Kunden eine Freikarte.

SEITE 03




L

PREISPAKETE

Senior (kostenlos / 300 Euro fiir Corporate Startups)
* 30 Sekunden Elevator Pitch
*7 Minuten Pitch
* Aufnahme ins Programm

Expert (300 Euro / 600 Euro flir Corporate Startups / kostenlos fur BDBau Mitglieder)
e Wie Senior

+ Leads inklusive Name, Adresse und E-Mail-Adresse der Interessenten

+ Logo auf der Eventwebseite

+ Prasentationsseite mit vertieften Informationen und Downloads

Professional (500 Euro /1000 Euro fur Corporate Startups / 300 Euro fur BDBau Mitglieder)
e Wie Expert

+ Masterclasses in der Folgewoche

+ Prasentationsseite mit vertieften Informationen und Downloads
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